
GUIÓN PROSPECCIÓN PLANTILLA 0-1 

APERTURA1.

Huola , cómo estás? Tranqui, no soy un bot jajaja, soy NOMBRE, he visto que me
sigues y quería preguntarte, recuerdas cómo me empezaste a seguir? ¿Alguien te
ha hablado de mí? Feliz día 😊

SEGUIDOR ANTIGUO

Holaa , cómo estás? Tranqui, no soy un bot jajaja, soy NOMBRE he visto que me
has seguido hace poco y te quería dar la bienvenida! Cómo me has conocido?
¿Alguien te ha hablado de mí? Feliz día 😊

SEGUIDOR NUEVO (Día siguiente)

Y abusando un poco más de tu amabilidad, jajajaja qué es lo que más te gusta de
lo que comparto?

(+) Geenial, muchas gracias. Pues agárrate porque las siguientes stories van a
explotar de valor 🥰🔥

(-) Vayaa, entendido. Pues agárrate porque las siguientes stories van a explotar
de valor 🥰🔥

ESPERAMOS 1 SEMANA (APROX) 

SI NO CONTESTA (MENSAJE RECUPERACIÓN)
Fíjate que interesante lo que me cuentas 😂

*SI RESPONDE AL PRIMER MENSAJE, PERO EL DE QUÉ LE GUSTA MÁS DE LO
QUE COMPARTIMOS NO, PASAMOS DIRECTAMENTE A LA 2º APERTURA. 



2. 2º APERTURA
Holaa, a todo esto, ¿estás trabajando en LO QUE QUIERE CONSEGUIR EL
CLIENTE? ¿Cuál es tu objetivo para este año?

*SI ALGUIEN NOS PIDE QUE LE AYUDEMOS O NOS PREGUNTA SI PODEMOS
AYUDARLE, PASAMOS DIRECTAMENTE A ESTA FASE SIN ESPERAR 1
SEMANA 
Holaa, está genial que quieras LO QUE QUIERE CONSEGUIR EL CLIENTE. Antes
de nada, me gustaría saber un poco más sobre ti… ¿cómo va el proceso de LO
QUE QUIERE CONSEGUIR EL CLIENTE? ¿Cuál es tu objetivo para este año?

Qué bueno que quieras conseguir “” y por qué estás queriendo cambiar esto?

PREGUNTA 1

PREGUNTA 2 

PREGUNTA 3 

PREGUNTA 4

PREGUNTA 5 

Qué dirías que puedes hacer por tu parte para LO QUE QUIERE CONSEGUIR EL
CLIENTE?

Y qué te impide ahora mismo llevar este estilo de vida que deseas?

*SI VEMOS RESPUESTAS MUY SIMPLES (SÍ, NO, MUCHO, POCO) 

PREGUNTARLE A CONTINUACIÓN
¿Cómo te hace sentir X?

SI ES CONTINUADO
¿Estás comprometida con tu objetivo?
-Sí
Tus respuestas no dicen lo mismo, cómo haces una cosa haces todas, y me
gustaría poder ayudarte, pero sin saber un poco más es imposible. 



Ya, te entiendo perfectamente, si no conseguimos DOLORES/PROBLEMAS, no
vamos a poder mejorar como me comentas LO QUE QUIERE CONSEGUIR EL
CLIENTE

En este sentido en el NOMBRE SERVICIO soy muy estricto con la entrada de
nuevos casos de éxito, doy mucha importancia a esto mismo, al valor del
compromiso para lograr grandes resultados y creo que es tu caso.

Aunque tampoco quisiera prometer nada sin antes conocernos a fondo.

Es más, estarías abierto a hablar directamente conmigo por whatsapp para
conocer en profundidad tu situación y a ver si el NOMBRE SERVICIO podría
ayudarte a LO QUE QUIERE CONSEGUIR EL CLIENTE

-Sí

Genial, pues te paso este formulario (lo tienes en 2 min) y hablamos por
WhatsApp, de forma más personal.

https://forms.gle/A7VzgbDbpZvLP1STA

3. SOLUCIÓN 

4. WHATSAPP 
Hola , soy NOMBRE, encantado de que estés por aquí y agradecerte el
compromiso de estar por mi instagram. Confírmame que este es tu número

OFERTA EN VÍDEO ¿ENCAJA ESTO CONTIGO?

Genial, pues el último paso es cuadrar una llamada. 

Como te comenté filtro muy bien con quien trabajo y con quién no. En esta
llamada acabaré de confirmar si somos compatibles para trabajar juntos y
dejaremos todo claro para acceder al NOMBRE SERVICIO.

Cuándo te viene bien? Esta tarde a las...?



Antes de nada, valoro mucho el tiempo de las personas, al igual que me gusta que
valoren el mío. Por eso me pregunto si eres consciente de que mis servicios no son
la típica (ESO QUE ESTÁ PLAGADO EN TU SECTOR A UN PRECIO BARATO
"UN CURSO DE 97€") 

Lo digo más que nada porque me tiene pasado y no quiero hacerte perder un
tiempo innecesario.

SI TE PREGUNTAN POR PRECIO

Esto te lo haré saber en la llamada, ya que allí sabré en profundidad sobre ti y si
de verdad te puedo ayudar 👌🏻

PARA FINALIZAR

Genial, pues nos vemos mañana a X hora.
Te pasaré el link de zoom por aquí antes de la llamada 👈

RECORDATORIO PREVIO

Holaa, ahora en 1h te paso link de zoom 🙌🏻🙂


